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Debrunner Metallservice AG – qui sommes-nous

Service, der begeistertUn service enthousiasme
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Contenu

 Faire partie d'un groupe fort

 Chiffres / données / faits

 Modèle d'entreprise

 Une valeur ajoutée pour vous

 Questions
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Faire partie d'un groupe fort

 Partie du groupe Klöckner – chiffres des affaires 2023

2 
régions de marché

Amérique du nord et DACH

150
Endroits

60’000
Clients

6’300
Employés

6’957
Mio. EUR volume des ventes

4’248
Mille To. de vente
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Faire partie d'un groupe fort

 Klöckner & Co SE – ventes par marché 2023

Kloeckner Metals 
Americas

55%

Kloeckner Metals Non-EU
16%

Kloeckner Metals EU
29%



5

V
e
rsio

n: 0
1
.2

0
2
1

Faire partie d'un groupe fort

 Debrunner Koenig – notre société mère suisse

Le groupe Debrunner Koenig a été fondé en 1988 par la fusion de group Debrunner de Saint-
Gall avec le group Koenig

• Armatures

• Acier & métaux

• Services métaux

• Produits techniques

4
Départements

120
Apprentis

1’375
Employés

1’108
Mio. CHF volume des ventes

1755
Fondée à Saint-Gall
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Chiffres / données / faits: en un coup d‘oeil

 Debrunner Metallservice AG – chiffres des affaires 2023

2
Endroits

1
Leader du marché Alu suisse

10’000 
To. stocks

83
Employés

120
Mio. CHF volume des ventes

50’000
To. distribution
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Chiffres / données / faits: etapes importantes

 Beaucoup de résultats en peu de temps – l'histoire de notre réussite
2016 Intégration du site Sennwald, domaine 

façonnage, services pour l'acier

2014 Mise en service de l’installation novatrice d’emballage 
pour tôles Pick+Pack

2013 Extension de 3000 m2 du bâtiment d’exploitation et 
construction d’un nouveau bâtiment de bureaux

2011 Rénovation complète de l’installation de refendage

2009 Renouvellement complet des installations de sciage et 
d’ébavurage pour produits longs

2005 Intégration au sein de la Debrunner Koenig Holding et 
reprise des activités de D&A Metall AG Wettingen 

1996-
2001 Mise en service d’une installation de stockage en hauteur 

pour produits longs et plaques. Investissements ciblés 
dans le parc de machines.

1995 Le 1er juillet, Bornhauser AG crée la société Alu Metall 
Service Menziken AG
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Ventes par branchesVentes par marchés

Chiffres / données / faits: marchés et branches

Suisse
85%

Export
15%

Construction 
mécanique

11%

Électrotechnique
17%

Tôlerie industrielle
23%

Construction
24%

Négoce
16%

Commerce
7%

Transport
2%

7’500 To.

42’500 To.

Total ventes 2023: 50’000 To.
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Modèle d'entreprise

Clients / sous-

traitants

Producteurs

• Spécialisation / 
compétences de 

base
• Maîtrise des 

processus
• Augmentation de la 

taille des lots
• Fusions

• Regroupement des produits et 
des prestations sous un seul toit

• Extension de l’offre et des 
possibilités de pré-usinage

• Baisse des quantités minimales 
de commande

• Haute disponibilité de livraison, 
respect des délais

• Technologie de stockage
• Prestation logistiques
• Prestations e-commerce

• Réduction des 
opérations d’usinage

• Make or buy
• Just in time
• Fabrication par lots /   

diminution du stock
• Un seul partenaire
• Réduction du 

nombre de 
fournisseurs

• Liaison 
e-commerce

• Numérisation / 
industrie 4.0
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 La proposition

 Aluminium, métaux non ferreux, acier 
inoxydable, acier

 La compétence en matière de conseil

 orienté vers le client et la valeur ajoutée

 La diversité de la finition

 unique

 Les solutions logistiques

 sur mesure

 Les normes de service

 des livraisons sans erreur et dans les délais

Valeur ajoutée pour vous - service qui enthousiasme
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Une valeur ajoutée pour vous - Gamme complète 

 Des coûts d'approvisionnement plus bas 
grâce à l'assortiment complet

 Gamme complète pour

- Bandes en aluminium, en acier 
inoxydable et en acier

- Tôles en aluminium, acier inoxydable, 
cuivre et laiton

- Découpes de plaques, barres, tubes 
et profilés en aluminium, cuivre, laiton 
et bronze

Quel est votre potentiel de groupage des 

marchandises?
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Une valeur ajoutée pour vous - Compétence de conseil

 La meilleure solution pour votre 
approvisionnement en matériel

 Economies de coûts 

 Pas de chutes

 Pas de souci de rendement des machines

 Sécurité processus (qualité des 
matériaux)

 Temps de rotation plus courts

 Potentiel d’augmentation de votre 
productivité

Quelle économies de coûts est-il 

possible de réaliser par la mise en 

œuvre de notre know-how?
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 Des coûts de production plus bas grâce 
à la diversité de la finition

 Réduction des déchets

 Pas d'investissement dans des 
machines propres pour les 
découpes et donc pas de frais de 
capital et d'entretien

 Se concentrer sur ses propres 
compétences clés

Une valeur ajoutée pour vous - Diversité de la finition

Quels types de coupes pouvons-nous 

exécuter pour vous?
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Une valeur ajoutée pour vous - Solutions logistiques

 Réduire les temps de passage grâce à des 
solutions logistiques

 Ne pas lier de capital aux stocks

 Libérer de la place

 Augmenter sa flexibilité

 Réduire les coûts d’approvisionnement

Quelles sont vos exigences pour une 

solution logistique sur mesure?
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Une valeur ajoutée pour vous - Autres services

 Nous vous offrons les possibilités d'essais 
suivante

 Test de dureté selon la méthode Brinell.

 Mesure de la conductivité électrique S.m

 Mesure d’épaisseur de couche d’éloxage, de peinture, 
de thermolaquage, de films,etc.

 Mesure de rugosité de surface selon DIN 4762/4768.

 Analyse de composition chimique par spectrographie.

 Essais de traction pour la détermination des 
caractéristiques mécaniques.

 Analyse de grain et de structure par attaque 
micrographique

De quels services avez-vous 

besoin pour réussir ?


